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AEROSPATIAL ¢
VERS DES BUSI
« AS-A-SERVICE

Dans l'aérospatial & la défense, 'augmenta-
tion des logiciels dans les produits industriels,
nécessitant des mises a jour plus rapides et
plus riches en contenu, pousse a '€émergence
de nouveaux business modéles.

Dans ce contexte, les business modéles «
as-a-service » (Software as a Service, Plat-
form as a Service...) deviennent une réalité.

De nombreuses entreprises innovent dans

ce domaine en levant les multiples obstacles
auxquelles elles font face pour adresser leurs
clients historiques et de nouveaux clients.

Ces innovations encouragent également les
entreprises a transformer en profondeur leurs
activités internes.

Nous vous invitons a participer a notre 6¢me
événement Alumni Onera / Oliver Wyman
autour du théme de Aérospatial & Défense :
vers des business modeéles « as-a-service ».

Compte tenu de la situation sanitaire, cet
événement se déroulera dans un format
Webinar. Vous recevrez les détails de connex-
ion a la suite de votre inscription.

Nous espérons pouvoir échanger avec vous

a cette occasion et vous prions de bien vouloir
nous confirmer votre participation a ce Web-
inar auprés de Julie Buisson : julie.buisson@
oliverwyman.com
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